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Vorwort

Liebe Leserinnen und Leser,

der Immobilienmarkt ist in Bewegung wie lange
nicht. Laut Institut der deutschen Wirtschaft wachst
Hamburgs Bevdlkerung bis 2035 um rund 162.000
Einwohner auf fast zwei Millionen. Ahnliche Progno-
sen gibt es fur viele andere deutsche Stadte.

Aufgrund dieser Entwicklung setzenviele Menschen
auf Immobilien. Gute, wertstabile Immobilien zu
entwickeln, zu bauen und zu vermarkten, treibt die
Behrendt Gruppe seit bald 70 Jahren an. Als Ham-
burger Familienunternehmen in dritter Generation
richten wir unsere Arbeit an den Werten Fairness,
Verlasslichkeit und Bestéandigkeit aus. Mit gro-
Bem Erfolg!

Wir sind mit unseren Aufgaben gewachsen und
vereinen heute weite Teile der Immobilien-Wert-
schopfungskette unter einem Dach. So sind wir in
der Lage, die anhaltend hohe Nachfrage zur Zufrie-
denheit unserer Kunden und Partner zu bedienen:
plnktlich, wie geplant und schlusselfertig.

Soliditat ist fur uns und unsere Kunden entschei-
dend, wenn es um ein neues Zuhause oder um
eine Investition geht. Aber auch fur unsere Mieter
sind Zuverlassigkeit und guter Service von hoher
Bedeutung. Und apropos Service: Auch Bilro-
mieter kdnnen sich bei uns darauf verlassen, dass
alles mallgeschneidert und exakt bis ins Detalil
geplant und geliefert wird.

Die Behrendt Gruppe hat alle Hande voll zu tun
und braucht Partner, die mit anpacken. Wir haben
groRen Respekt vor Menschen, die ihr Handwerk
verstehen. Ein fairer Umgang miteinander ist fir
uns selbstversténdlich und miindet im Idealfall in

einer langfristigen Zusammenarbeit. Und weil man
gemeinsam mehr erreichen kann, bringen wir gern
unser Know-how und unsere Kapitalkraft in Projekt-
partnerschaften ein.

Den Erfolg verdanken wir insbesondere unseren
Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern, die mit hoher
Expertise jeden Tag ganze Arbeit leisten. Die
Resultate kdnnen sich wirklich sehen lassen.

Mit
Leistungen und tief verwurzelten Werten ist die

jahrzehntelanger Erfahrung, vielseitigen

Behrendt Gruppe optimal aufgestellt fiir die Heraus-
forderungen der Immobilienbranche von morgen.

Wir bleiben in Bewegung, von Stillstand keine Spur.

Dr. Jan Behrendt

Tim Behrendt

Geschiftsfiihrende Gesellschafter
Behrendt Gruppe GmbH & Co. KG
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, WIr realisieren
Immobilien,
die fur Kaufer
und Mieter
elin Gewilinn
sind und 1hre
Umgebung
bereichern.“



Wir stellen Menschen in den Mittelpunkt. Das
gilt fiir die Bewohner, Mieter und Eigentiimer
unserer Immobilien genauso wie fiir die Men-
schen in den Stadtteilen, in denen wir bauen.

Wir schaffen Werte. Fiir Kapitalanleger, Eigen-
nutzer und Mieter. Denn wir errichten Hduser,
in denen Menschen sich wohlfiihlen und die als
wertstabile Anlageobjekte gefragt sind.

Wir glauben an hanseatische Kaufmanns-
tugenden und versprechen nur das, was wir
auch halten konnen.

Wir wissen, was wir tun. Denn wir verfiigen
tiber eine langjdhrige und ganzheitliche Expertise.

Wir bleiben finanziell unabhdngig. Nur so
konnen wir zu 100 % eigene Entscheidungen
treffen und Kunden sowie Partnern garantieren,
Projekte sicher zum Erfolg zu bringen.

Wir glauben daran, dass Gutes Bestand
hat. Darum ist eine prdzise und hochwertige
Umsetzung entscheidend. Technische Qualitdt
und gute Gestaltung sorgen bei jedem unserer
Bauwerke fiir hohe Wertbestdndigkeit.

Wir setzen auf Partnerschaft. Ob Kdiufer,
Mieter, Planer, Handwerker oder Investitions-
partner: Die besten Losungen und Prozesse ent-
stehen durch Zusammenarbeit und das Einbrin-
gen individueller Stdrken.

Wir bauen auf Innovationen fiir mehr Nach-
haltigkeit. Zur Verbesserung des dkologischen
Fujfsabdrucks unserer Gebdude optimieren wir
stetig die Energieeffizienz, bauen regelmdajsig
nach forderfihigen Energiestandards und setzen
mit innovativen Gebdudekonzepten und Bauver-
fahren die Majsstibe von morgen.
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Alles aus
einer Hand.

Wir entwickeln fiir jeden Standort die stddtebaulich passende
Idee, planen die Gebdude bis zur letzten Schraube, kaufen die
Bauleistungen ein und managen den Bau bis zur termingerechten

und mangelfreien Fertigstellung.

Grundstiickserwerb: Unsere Projektentwicklung sucht und
findet ausgewdahlte Bauflachen. Wir erstellen Machbarkeits-
studien und prifen die Eignung der Grundstiicke fur die Be-
bauung mit Wohn- oder Blirogebauden.

Baurechtschaffung: Wenn das Baurecht fur ein Grundstiick neu
geschaffen oder angepasst werden muss, begleiten wir regelmafig
Bebauungsplanverfahren oder erwirken geeignete Bauvorbescheide.
Zusatzlich initileren wir die gegebenenfalls notwendigen stadte- und
hochbaulichen Wettbewerbe. Selbstverstandlich holen wir am Ende
dieses Prozesses auch die erforderliche Baugenehmigung ein.

Produktentwicklung: Hauser fur Familien, Paare oder Singles — unsere
Projektsteuerung entwickelt gemeinsam mit unseren Architekten Geb&aude
und Aulenanlagen, die haufig in Kooperation mit namhaften Architekturbiros
entstehen. Ob flr die Grundziige der Planung, den Wohnungsmix oder die
ideale Konfiguration von Buroflachen: Wir finden flr jedes Projekt die beste
LOsung.



Vermarktung und Kundenmanagement: Der Plan steht; die Baugeneh-
migung liegt vor; jetzt beginnen unsere Vermarktungsexperten mit dem Ver-
trieb. Ob Buro, Miet- oder Eigentumswohnung, jedes Projekt bekommt das
Vermarktungskonzept, das seinem Charakter entspricht. Potentielle Erwer-
ber begleiten und beraten wir bis zum Kauf. Danach setzt unser Kunden-
management ganzheitlich die individuellen Interessen unserer Kunden
um. Ein personlicher Ansprechpartner steht bis zur Schliusselibergabe fir
Fragen und Winsche rund um die Immobilie zur Verfigung. Fur zufriedene
Kunden, von der Anfrage bis zum Einzug.

Planung, Ausschreibung und Vergabe von Bauleistungen:
Wir erstellen exakte Ausfihrungsplane, nach denen jedes Gewerk
weild, was genau beim Bau der Immobilie zu tun ist. Aus den Pla-
nen entwickeln wir prazise Leistungsverzeichnisse als Grundlage
fur unsere Bauauftrage. Die Bauleistungen vergeben wir tberwie-
gend gewerkeweise.

Bauleitung: Weil Bauen tief in der DNA der Behrendt Gruppe ver-
ankert ist, liegt uns das Management der Bauphase besonders am
Herzen: Sowohl die Planung und Organisation des Bauablaufs als
auch die Uberwachung der Fertigung vor Ort auf der Baustelle wer-
den von unseren Technikern gewissenhaft durchgefiihrt. So stellen
wir sicher, dass unsere Qualitatsstandards und Ausfiihrungsdetails
umgesetzt werden. Und zwar von der Grindung jedes unserer
Hauser bis zur Bauendreinigung.

Qualitatsmanagement: Auch mit der besten Planung und fachlichen Auf-
stellung passieren manchmal Fehler. Wir wissen aber auch, dass die zu-
verlassige und rasche Abarbeitung von Méangeln von grof3ter Bedeutung ist.
Unser Qualitaitsmanagement priift darum jeden einzelnen Prozessschritt
unserer Projekte. Und auch die internen Arbeitsablaufe werden regelmaRig
Uberpruft und kontinuierlich verbessert.
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Mit Leidenschaft

am Werk.

Die Menschen hinter unseren Leistungen.

Vom Bauunternehmen, das den Wiederaufbau in den 50er
und 60er Jahren mitgestaltet hat, zum Experten fir Projekt-
entwicklung, Baumanagement und Immobilienverwaltung: ein
Prozess, der strukturelle Verdnderungen mit sich gebracht
hat und 2015 schlie3lich in die Behrendt Gruppe mindete.
Mit dieser Entwicklung ist auch die Zahl unserer Mitarbeiter
und Fachbereiche gewachsen. Ingenieure, Finanzexperten,
Architekten, Kundenmanager und
Bauleiter — Uber 125 Kolleginnen und Kollegen sorgen jeden

Vertriebsspezialisten,

Tag mit Kompetenz und vollem Einsatz fir reibungslose Pro-
jektablaufe, zufriedene Kunden und Geschéftspartner. Dazu
zahlen auch die Behrendt Immobilien Verwaltung, die den
Bestand an Mietwohnungen und Biiros verwaltet, und unsere
zahlreichen Hausmeister, die sich um die Technik und das
Facility-Management kimmern. Wir sind stolz auf unsere Mit-
arbeiterinnen und Mitarbeiter sowie ihren hohen Anspruch,
der ihre Arbeit fur das Unternehmen sowie unsere Kunden
und Partner so wertvoll macht.

»Ein Stiick Stadt gestalten und Werte schaffen, die tiber
Generationen Bestand haben: Das sind fiir uns grojfse Auf-
gaben mit ebenso grofSer Verantwortung. Doch es macht
einfach auch Riesenspapfs, in einem bunt gemischten Team
aus Architekten, Stadtplanern und anderen Immobilien-
profis, Projekte zum Erfolg zu fiihren. Gemeinsam finden,
entwickeln und optimieren wir Grundstiicke; selbst da,
wo sie keiner vermutet. So liefern wir die Basis fiir das
neue Zuhause unserer Kunden und machen den anderen
Abteilungen gernviel Arbeit. Wir verwandeln ausgediente
Fldchen in begehrte Quartiere fiir modernes Wohnen
oder Arbeiten. Auch wenn dafiir das Baurecht erst neu
konzipiert oder geschaffen werden muss. Unser Ziel:
attraktive Immobilien mit anspruchsvoller Gestaltung
bei héchster Nachhaltigkeit und Wirtschaftlichkeit.
Immer mit verantwortungsbewusstem Blick auf die
Umgebung. Und immer genau da, wo unsere Kunden
gern wohnen oder arbeiten wollen.“

Carina Skoglund
Leitung Projektentwicklung & Akquisition
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Leitung Planung
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Leitung Kundenmanagement
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Maximilian Graf
Leitung Qualitdtsmanagement

»Wir verantworten, steuern und kontrollieren Kosten,
Termine und die Qualitat entlang des gesamten Ent-
stehungsprozesses der Immobilie. Durch die enge
Zusammenarbeit mit unserem Planungsteam und die
Einbindung externer Partner fliefsen wichtige Erkennt-
nisse, Erfahrungen und Innovationen in unsere Arbeit
mit ein. So stellen wir die Weichen fiir zukiinftige
Projekte und haben dabei die Lebensqualitdat der
Stadt immer im Blick.“

»Auf Basis externer Entwiirfe vertiefen wir Architek-
ten und Bauzeichner die Identitdt und Unverwech-
selbarkeit eines Gebdudes in der Detailplanung und
setzen sie konstruktiv sowie wirtschaftlich sinnvoll
um. Als Architektin bei der Behrendt Gruppe habe ich
Beriihrungspunkte mit der gesamten Prozesskette,
von der Projektentwicklung iiber das Kundenmanage-
ment bis hin zur Baustelle.“

»Wir sorgen dafiir, dass die Projektziele des Unter-
nehmens zielgerichtet verfolgt und wdhrend der ge-
samten Projektphase gesichert werden. Als zentrale
Ansprechpartner fiir alle Abteilungen gewdhrleisten
wir einen durchgehenden und verldsslichen Informa-
tionsfluss. Jedes Projekt bekommt einen verantwort-
lichen Ansprechpartner, der mit einem Team von
Bauleitern die Projektziele baubegleitend realisiert.
Unser Anspruch: Termine einhalten und Baumdngel
von vornherein vermeiden. “

»Der Kauf einer Wohnung funktioniert nicht ohne
Vertrauen. Darum begleiten wir unseren Kunden von
Kauf bis Einzug nur durch einen Kundenmanager.
Weil Kunden meist keine Immobilienprofis sind, hel-
fen wir bei allen Fragen zum Wunschobjekt person-
lich weiter — von technischen Details ihrer Wohnung
mit den dazugehodrigen Ausstattungslinien tiber kom-
plexe Dinge aus dem Bauprozess bis zur Ubersetzung
von Vertragskauderwelsch.“

»Wir iibernehmen das klassische Gewdhrleistungs-
management. Doch bevor wir erst von Kunden auf
Midngel hingewiesen werden, beseitigen wir sie lieber
vorher selbst. Darum kiimmern wir uns vor allem um
die Optimierung der internen Prozesse im Unterneh-
men. Als zentrale Abteilung arbeiten wir disziplin-
libergreifend und nehmen nicht nur die technischen,
sondern alle Bereiche genau unter die Lupe.“
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Gebaut
wie geplant.

Wenn es um die Fertigungsqualitit unserer Bauwerke geht,
machen wir keine Kompromisse. Mit intelligenter Planung,
langjdhriger Bauerfahrung und fest definierten Prozessen

sichern wir die tadellose Ausfiihrung unserer Projekte bis

ins Detail.
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»S0 bringen wir jedes
Jahr uber 300 Menschen

nach Hause.*

Jan Philip Werner, Leitung Vertrieb

In einer schnelllebigen Welt sind Immobilien fur
die meisten Menschen nach wie vor eine sichere
Sache. Die einen erfillen sich ihren Traum vom
mietfreien Leben. Die anderen planen langfristig
und sichern sich schon heute einen zentrumsnahen
Alterswohnsitz. Wieder andere suchen eine solide
Anlagemoglichkeit. Unsere Angebote und Services
sind darum genauso vielfaltig und individuell wie
die Wiinsche unserer Kunden.

Weil es sich bei einer Eigentumswohnung um ein
Zuhause und eine Anschaffung fiirs Leben handelt,
lassen wir unsere Kunden wahrend des gesamten
Kaufprozesses nicht allein. Unsere Vertriebs- und
Kundenmanager begleiten die Interessenten daher
personlich, von der Abwicklung der Kaufvertrage
bis zur Ubergabe der Wohnung.

Die langjahrige Erfahrung der Behrendt Gruppe
als Projektentwickler und Bautrager sorgt neben
finanzieller Unabhangigkeit daflir, dass wir unsere
Bauvorhaben stets schlisselfertig und punktlich
zum Abschluss bringen. Worauf sich unsere Kun-
den und Partner verlassen kdnnen.



Angebote auf www.behrendt.hamburg
Auf unserer Website finden Interessenten
einen aktuellen Uberblick iiber unsere
zahlreichen und vielfiltigen Eigentums-
wohnungen sowie die jeweiligen An-

sprechpartner.

Mit Brief und Siegel. Auch bei der Kla-
rung vertragsrelevanter Inhalte beim
Notar stehen wir den Kdufern mit Rat
und Tat zur Seite, um die komplexen
Finanzierungs- und Vertragsmodalitd-

ten zu erldutern.

Der mobile Wohnungsfinder. Fiir einen ers-
ten Eindruck bieten wir regelmdjsig Termine
am Ort des Geschehens. Die zustdindigen
Vertriebsmanager beantworten alle Fragen
zum Projekt und halten Interessenten iiber

den Baufortschritt auf dem Laufenden.

Personliche Beratung. Jetzt tibernimmt ein

personlicher Kundenmanager die Betreu-
ung des Kunden und steht bei uns in der
Friedensallee 271 jederzeit fiir sdmtliche
Detailfragen zu Wohnungsausstattung und
Vertragsabwicklung zur Verfiigung.

Ausstattung live erleben. In unseren
Musterwohnungen geben wir Kunden die
Moglichkeit, sich persénlich von der Aus-
stattung ihrer zukiinftigen Wohnung in
den verschiedenen Behrendt-Designlinien

zu liberzeugen.

Schliissel zum Gliick. Nach Fertigstellung
des neuen Zuhauses libergibt der Kunden-
manager persénlich den Schliissel. Auch
danach bleiben wir fiir unsere Kunden ein
kompetenter Ansprechpartner in allen Fra-

gen rund um ihre neue Eigentumswohnung.






Sonnenweg, Farmsen-Berne Lohsepark, HafenCity

Am griinen Hamburger Stadtrand haben wir im
Auftrag der Grundstiicksverkaufer Mietwoh-
nungen sowie geférderte Wohnungen fir eine
Wohnungsbaugenossenschaft errichtet und
schlusselfertig Uibergeben.

GEFORDERTE WOHNUNGEN
MIETWOHNUNGEN

FuUr einen institutionellen Investor haben
wir ein Zinshaus mit insgesamt 4.412 m?
Wohnflache entwickelt und in das Quartier
integriert.

MIETWOHNUNGEN
TIEFGARAGENPLATZE
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In bester Hamburger Lage haben wir ein Ge-
b&aude im Stil klassischer Kontorh&user gebaut

und Mietwohnungen sowie Gewerbeeinheiten
fir eine Hamburger Wohnungsbaugenossen-
schaft realisiert.

MIETWOHNUNGEN
GEWERBEEINHEITEN

Innovativ, nachhaltig, ausgezeichnet. Das an
den Hamburger Water Cycle ® angeschlossene
Quartier bot Kapitalanlegern beste Rendite-

perspektiven zum fairen Preis.

EIGENTUMSWOHNUNGEN
TIEFGARAGENPLATZE
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»Wir wohnen jetzt bald 20 Jahre hier in der Max-Tau-Strafse 40 in Hamburg-Lokstedt. Ganz oben, damit uns keiner
auf dem Kopf rumtrampelt. Manchmal denkt man: Mensch, hier wohnt ja gar kein anderer, so still ist das. Und
trotzdem ist alles schnell erreichbar. Wir haben aber auch ein Auto hier in der Tiefgarage. Von den Rdumlichkeiten
her sind die Wohnungen gut iiberlegt. Also, man wohnt hier ideal. Auch was den Hausmeister angeht, wurden wir
immer gut versorgt. Wenn was nicht in Ordnung war, sagen wir mal, das Licht im Treppenhaus brennt nicht, Ver-
schleifssachen halt, dann hat der das immer sofort erledigt. Das war schon sauber und hat immer sofort geklappt.
Wo haben Sie das schon? Also, wir kénnen sagen, wir haben mit unserer Wohnung Gliick gehabt.

Traude Friske und Ekkehard Clauf3

Jedes Jahr ziehen mehr als 300 Menschen in Hamburg in eine
Mietwohnung, die von der Behrendt Immobilien Verwaltung be-
treut wird. Darauf sind wir genauso stolz wie auf die rund 100 neu-
en Mietwohnungen, die wir jahrlich in Hamburg auf den Markt
bringen. Unser Angebot umfasst Wohnraum fir Singles, Paare
oder Familien. Aber auch altersgerechte Wohnungen zum Teil
mit Service, wie zum Beispiel in der Mitte Altona, zahlen zu un-
serem gut durchmischten Mietangebot. Fairness bedeutet fir
uns vor allem, den Wohnkomfort hoch und die Betriebs- und

Instandhaltungskosten niedrig zu halten. Darum legen wir be-
sonderes Augenmerk auf die Dauerhaftigkeit, Qualitdt und
Effizienz unserer Wohnungen. Als langfristig orientierter Be-
standshalter lassen wir die Erkenntnisse unserer langjahrigen
Erfahrung als Vermieter in Neubauprojekte einflieRen und sind
stets darauf bedacht, Grundrisse, Ausstattung und Gemein-
schaftsanlagen flr unsere Mieter zu optimieren. So schaffen wir
es, unsere Neubaumietwohnungen meist schon in der Bauphase
an den Mann, die Frau oder die ganze Familie zu bringen.






,Guter Service bedeutet, Kunden
zu verstehen, vorausschauend zu
beraten und Losungen anzubieten,
die ihren Biiroalltag erleichtern.*

Christine Napp, Leitung Vermietung
Neubau-Biiroimmobilien

Individuell geplante Biirofldachen mit partnerschaftlichen Leistungen.

Zum Kerngeschaft der Behrendt Gruppe zéhlt auch
die Konzeption, Vermietung und Betreuung von mo-
dernen Blrogebauden in ausgewahlten Stadtteillagen
mit guter Infrastruktur. Neben attraktiven Preisen, vari-
ablen GréRen zwischen 200 m? und 12.000 m? sowie
schneller Verfuigbarkeit schatzen unsere Kunden vor
allem die intelligente Konzeption der Buroh&user und
unseren personlichen Service. Diese Kombination
ist fur unterschiedliche Gewerbetreibende aus vielen
Branchen interessant — von namhaften Unternehmen
Uber kleinere Betriebe bis zu modernen Start-ups, von
Arztpraxen Uber Verlage bis zu Medienunternehmen
und Dienstleistern. Die partnerschaftliche Betreuung
der Gewerbemieter beginnt bereits bei der Konzeption

der Flachen. Unsere Architekten und Vermietungsbe-
rater erarbeiten gemeinsam mit den Verantwortlichen
auf Kundenseite individuelle Losungen zu Raumauf-
teilung, Ausstattung und Extras. Auch nach dem Ein-
zug geht unsere personliche Betreuung weiter. Die
zentralen Ansprechpartner der Behrendt Immobilien
Verwaltung kimmern sich darum, dass Reparaturen,
Instandhaltungen oder die Umsetzung spezieller Mie-
terwiinsche ziigig durchgefiihrt werden, wahrend sich
von uns beschéftigte Hausmeister tagtéglich um die
Gebaude und AuR3enanlagen kiimmern. Das sorgt
nicht nur fir zufriedene Kunden, sondern auch fir
langanhaltende Attraktivitat und Wertstabilitat der ver-
walteten Gebaude.
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24 | HANDWERKER & PARTNERSCHAFTEN

Gut zu tun fur gute
Handwerker.

Als Bautrager verfugt die Behrendt Gruppe selbstver-
standlich Uber ein groRes Netzwerk an qualifizierten
Handwerkern, leistungsstarken Hoch- und Tiefbau-
unternehmen sowie Architekten und Ingenieuren.
Unsere Partner wissen die Kontinuitat und Volumina
unserer Auftrage wie auch unsere Fairness und die
von gegenseitigem Respekt gepréagte Zusammenar-
beit zu schatzen. Auf3erdem organisieren wir unsere
Baustellen so, dass alle Beteiligten gut arbeiten kdn-
nen. Und flr sauber erledigte Arbeit zahlen wir schnell

und gern. Da wir an dauerhaften Geschéaftsbezie-
hungen interessiert sind, arbeiten wir bevorzugt mit
Gewerken zusammen, von deren Arbeitsqualitat wir
uns bereits selbst Giberzeugen konnten. Zum Ausbau
unseres bestehenden Netzwerkes suchen wir aber
auch neue Partner, mit denen wir langfristig zusam-
menarbeiten mdchten. Wenn Sie also auf der Suche
nach attraktiven Auftragen, guten Arbeitsbedingun-
gen und kontinuierlicher Kooperation sind, melden
Sie sich gern.
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Projekte werden grofier,
wenn man sie teilt.

Das ErschlieRen von attraktivem Bauland in immer dichter
besiedelten Gro3stddten wie Hamburg sowie das behutsame
Gestalten von Quartieren und Vierteln ist eine Verantwortung,
der wir uns jeden Tag aufs Neue stellen. Um dabei noch mehr
zu erreichen, setzen wir verstarkt auf Kooperationen und Joint
Ventures. Zum einen, weil wir als Behrendt Gruppe ein hohes
Mal an Kapitalkraft, Expertise und Leistungsvielfalt in sol-
che Unternehmungen einbringen kdnnen. Zum anderen, weil
wir gern von anderen lernen und davon uberzeugt sind, dass
man durch das Zusammenbringen unterschiedlicher Starken

"k A

aulRergewdhnliche Ergebnisse erzielt. Die Behrendt Gruppe
bietet neben vielféltigen Kompetenzen im Projektentwicklungs-
und Baubereich auch eine leistungsfahige Administration, so
dass wir gern die buchhalterische und gesellschaftsrechtliche
Betreuung von Gemeinschaftsunternehmen erledigen. Fir part-
nerschaftliche Projekte begeistern wir uns genauso wie fiir die
eigenen: mit Leistung, Leidenschaft, Kenntnissen und Kontak-
ten. So bringen wir gemeinsam auch Ihr nachstes Projekt sicher
und rentabel ans Ziel. Wenn Sie einen starken Immobilienpart-
ner brauchen, stehen wir flr Sie bereit.
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BETRIEBSLEISTUNG

Anzahl verkaufter Eigentumswohnungen
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189 162 156
Anzahl iibergebener Eigentumswohnungen 165 162 138
Anzahl tibergebener Wohneinheiten an Investoren 0 69 0
Anzahl iibergebener Mietwohnungen Dienstleistung 0 61 102
Fertiggestellte Biirofliche BGF (in m?) 0 12.600 0

FINANZEN

Umsatz (in Mio. €)

Eigenkapitalquote (in. %)

Anzahl Mitarbeiter

MITARBEITER

90 98 97
davon kaufmdnnische Mitarbeiter 3. 32 32
davon technische Mitarbeiter 59 66 65
davon auszubildende Mitarbeiter 6 6 6
. T £ L PRPTEE e £ 4 3T Y7 ==y - |':L s @ F; e S - .
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Anzahl verwalteter Mietwohnungen 2.500
Verwaltete Biirofliche (in m2) 100.000
Anzahl Mitarbeiter 15
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Die Briider Hartwig und Volker Behrendt iibernehm
Unternehmen wird in Behrendt Wohnungsbau KG

das Eigentumsgeschdft weiter aus. Es wird die erste

Hauffstrafe Siilldorf mit 42 Wohnungen geplant, gebaut und verk

\. F
W

1952 1960




Auf zu neuen Ufern

Unser Weg fuhrt weiter in Richtung Spezialisierung und Professionalisierung: Nach 40 Jahren Schweifd
- und Mortel wird die firmeneigene Rohbauabteilung 1995 verkauft. Trotzdem bleiben das technische

Know-how und die Leidenschaft flirs Bauen ein unveranderlicher Teil unseres Familienunternehmens.

1987:

Entwicklung eines Biirobestands

en das Ruder und das Mit dem Bau des grof3en Burozentrums SWENJA in Hammerbrook

umbenannt. Sie bauen erschlieen wir ein neues erfolgstrachtiges Geschaftsfeld: Entwick-

. i lung, Bau und langfristiges Management von Birogebauden. In
grofsere Wohnanlage in o )
den 90ern entstehen zwei weitere Birogeb&ude in der Hansestadt.

1uft. Heute halten wir hier 10 Geb&ude mit rund 100.000 m? Buroflache

im Bestand.

xflrﬁ’-_-;I_uf 1977

Quartiere aus einer Hand

1982

Ende der 70er sind wir Uberwiegend im Hamburger Umland aktiv,
als mit dem Kauf zweier sehr groRBer Grundstlicke in Halstenbek

und Pinneberg ein neues Kapitel beginnt: die Quartiersentwicklung
Schlanker, schlauer, stadtndher. Es herrscht

von A bis Z. Wir erarbeiten ein stadtebauliches Konzept und
Flaute in der deutschen Wirtschaft. Auch bei

begleiten das Bebauungsplanverfahren. Dann planen, bauen und
Behrendt erreicht der Umsatz ein historisches

verkaufen wir die schliisselfertigen Eigentumswohnungen oder

Tief. Die Losung: weniger Baupersonal, bessere
Reihenhauser direkt an den Kunden. Alles aus einer Hand.

Planungs- und Bauabldufe und eine strenge
Sparpolitik. Positive Effekte zeigen auch der
neue Markenauftritt sowie eine Optimierung

. . unserer Vertriebsstrukturen. Die Riick-
Z eitzeichen # 3

besinnung in Richtung Hamburger Stadtgebiet

bringt uns endgiiltig wieder auf Kurs. Und wir
Umzug nach Altona: In der Altonaer Bugdahnstral3e werden neue & S s

R L . beweisen Weitsicht: mit Projekten in Ottensen,
Blroraume in einem selbst errichteten Kontorhaus bezogen.

Eppendorf, Eimsbiittel oder Uhlenhorst.

1970 1980




2001 - 2007:

1997 s DAS NE

JAHRTAUS
; Moin, Berlin GENERAT]
1995  WECHSEL

Dr. Jan Behrendt, Tim Behrendt und Kathrin 1

Wir nehmen Kurs auf die Hauptstadt. Kein Wunder, der
Immobilienmarkt in Berlin-Mitte der 90er pulsiert. Gemein- Hamburg als geschaftsfiihrende Gesellschafter
sam mit funf Mitarbeitern betreut Dr. Jan Behrendt den

der Behrendt Wohnungsbau riickt unsere Kundei
Bau und die Vermarktung von fiinf Wohnanlagen mit 111

Eigentumswohnungen. AuBerdem entstehen ein Birohaus punkt. Denn die Menschen im neuen jahrtausen

und mehrere Mietwohnungen als Basis fiir den zukinftigen gendes Produkt und besten Service. Um den Anfc
Aufbau eines eigenen Berliner Immobilienbestands. . . .
Zeitalters gerecht zu werden, wird eine profes:

lung eingefiihrt. Ein Programm zur Optimierui

erhoht die Zufriedenheit zusdatzlich.

1991

Ein neues Management

Z eitzeichen # 5

Zuhause in der
Nach 40 Jahren Wachstum wird es Zeit fir moderne Management- Friedensallee 271:

strukturen. Entsprechend den Kernkompetenzen wird die Behrendt

Wohnungsbau in vier Verantwortungsbereiche mit jeweils einer

. : ) Die Anzahl der Angestellten steigt
kompetenten Fihrungskraft gegliedert. Hartwig und Volker Behrendt

) - ) ) auf Uber 50. Es folgt der Umzug in
gewinnen dadurch Freirdume und widmen sich dem Ausbau des

. ) . o moderne Buroraume in Bahrenfeld,
Geschaftsfeldes , Eigener Immobilienbestand®. Mit einem um-

. . . . . . wo das Unternehmen auch heute
fangreichen Investitionsprogramm fir freifinanzierte Mietwohnungen

- : noch arbeitet.
verfolgen wir diesen Kurs konsequent weiter.

1990 2000
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“hrigsen iibernehmen in
. Die dritte Generation
1 endgiiltig in den Mittel-
d erwarten ein iiberzeu-
rderungen des digitalen
sionelle Marketingabtei-

1g der Geschdftsabldiufe

Z eitzeichen #

6

Comeback der Zinshduser

Die dritte Generation erweckt das

Konzept der Zinshauser wieder zum

Mehrfamilienhauser werden an Privat

Leben: Von uns entwickelte und errichtete

anleger und Pensionskassen verkauft.

2003

Betreuen.
Instandhalten.
Verwalten.

Mit der Behrendt Immobilien Ver-
waltung erweitern wir unser Leis-
tungsspektrum, weil unsere Mieter
uns am Herzen liegen und wir uns
so noch besser um den optimalen
Erhaltungszustand und die energe-
tische Sanierung der Bestands-
objekte kiimmern kénnen. Die dabei
gewonnenen wertvollen Erkenntnisse
Uber die Nutzungs- und Instandhal-
tungseigenschaften von Gebauden
flieBen in die Planung weiterer Pro-
jekte ein. Es entsteht ein Kreislauf,
von dem alle profitieren: Kaufer,

Mieter, Investoren.

2010

2016

Von Mensch
Zu Mensch

Wir freuen uns, wenn Sie mit unserer Arbeit zu-
frieden sind. Damit wir uns noch besser um lhre
Bedirfnisse kimmern koénnen, grinden wir die
Abteilung Kundenmanagement. Sie sorgt nach
Abschluss des Kaufvertrages dafur, dass jeder

unserer Kunden optimal betreut wird.

2015

Griindung
der Behrendt Gruppe

Die Immobilienprojekte im 21. Jahrhundert
werden immer komplexer. Insbesondere
grolRe Projekte verlangen strategische
Kooperationen mit kompetenten Geschéfts-
partnern. Daher beschlieRen wir, unser Un-
ternehmen mit einer Holding-Struktur in die
Zukunft zu fihren:

Die Behrendt Gruppe entsteht. So biindeln
wir Kapitalstarke und Mitarbeiterkompetenz
— sowohl fur eigene Projektgesellschaften

als auch fir Joint Ventures mit Dritten.

2018




Man wachst mit sein

Gefragte Immobilien fiir Regionen mit Perspektive.




en Aufgaben.

Nach mehr als 350 Bauvorhaben in Hamburg und Umgebung vergréf3ern
wir den Fokus unserer Arbeit auf ausgewahlte Orte entlang der Kiiste und
auf weitere Metropolregionen. Denn nicht nur bei uns im Norden gibt es
eine hohe Nachfrage nach ganzheitlichen und innovativen Immobilien-
projekten. Auf Basis eingehender Analyse suchen wir kontinuierlich
Grundstiicke fur interessante neue Projekte. Sie haben eine Flache
im Angebot oder sind an einer Projektpartnerschaft zur gemeinsamen
Grundstiicksentwicklung interessiert? Kommen Sie gern auf uns zu.
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